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EIN RUCKBLICK!

Wir méchten Sie heute Gber die Geschéftsaufgabe von drei Filialen bei Scherer Kiichen
informieren. Der Totalausverkauf wurde zeitgleich an allen drei Standorten durchgefihrt,
eine besondere Aufgabe fir alle Beteiligten.

9 83 Backoéfen
52 Ceranfelder

79 Geschirrspiiler
24 Dunstabziige

98 Spiilen

78 Armaturen

21 Weinkiihlschranke

RAUMUNG VON 139 MUSTERKUCHEN

Dieser RGumungsverkauf hatte es in sich. Insgesamt 139 Musterki-
chen verteilt auf drei Standorte sowie unzéhlige Elektrogerdte wie
Kihlschranke, Kochfelder, Spilen, Geschirrspiiler, Elektroherde, Dunst-
abziige, Backsfen, Armaturen, Weinschréinke usw. mussten komplett
abverkauft werden. Zunéchst erfolgte eine eingehende Begutach-
tung aller ausgestellten Kiichen durch die Inhaber mit Unterstitzung von Verkaufsprofi und
Projektleiter Michael Fugmann. Jede Ausstellungskiiche wurde in Augenschein genommen und
individuell bewertet.

56 Miilleimer

LLES MUSS RAUS:

ZU ORIGINAL
<t INTERNET-PREISEN!

,Die Preise fir die Holzteile, Elektrogeréte und Ausstattungen wurden zusam-

mengefasst, sodass jede Musterkiiche mit einem Komplettpreis ausgezeich-
net wurde. Unter Beriicksichtigung der Platzierungsrabatte wurde jede Muster-
kiiche flexibel und unterschiedlich im Preis reduziert. Der Rotstiftpreis lag in
der Anfangsphase bei 40 - 50 %, sodass die Preise fir alle interessierten
Kunden sehr attraktiv gewesen sind. Der reduzierte Preis wurde dabei als Ab-
holpreis deklariert”, so Wolfgang Scherer.

5 Wo”gng Scherer

. Die Elektrogerate wurden ebenfalls sorgféltig bewertet und mit den Internetpreisen abgeglichen,
um auch hier allen Kunden attraktive Preisreduzierungen bieten zu kénnen”, so Michael
Fugmann und figt hinzu, ,die hohen Lagerbesténde aus der Corona-Zeit wurden auf einer Frei-
flache original verpackt prasentiert. Der Aufwand hat sich gelohnt.”

KUCHEN-

BESONDERE HERAUSFORDERUNGEN UND PERSONAL SERVICE:

PERSONLICHE

Mit der professionellen Unterstitzung der Verkaufsprofis von Chaar konnten alle SRR
Kunden kompetent beraten werden. Mit Hilfe des Planungsprogramms KPS [t

wurden die Ausstellungskiichen nach allen Wiinschen der Kunden und deren SRS

rdumlichen Herausforderungen zuverlassig umgeplant und ergdnzt. Die Zusam- SEEEUINS
ZU IHREM

menarbeit mit dem Scherer-Personal war herausragend. WUNSCHTERMIN

AUFBAU UND
INSTALLATION

WERBUNG UND KUNDENANSPRACHE

Im Vorfeld des RGumungsverkaufs erfolgte in allen drei Kiichenhéusern ein professionelles
Fotoshooting durch das Chaar-Team. Es wurde darauf geachtet, die Qualité&t und Vielfalt
der Kiichen-Angebote optimal in Szene zu setzen. Danach wurden alle Stamm- und Endkun-
den zielgerecht angeschrieben. In den Werbemitteln stand die Qualitét sowie die Anzahl der
Kichen und Elektrogeréte im Vordergrund. AuBerdem wurde viel Wert auf den umfangreichen
Service beim Kichenkauf gelegt.

,Im Zuge der Geschéftsaufgabe haben wir auflerdem einen exklusiven Kiichen-Sonder-
verkauf beworben. In dieser Aktion fanden keine Rabatte Anwendung. Stattdessen wurde her-
ausgestellt, dass die Kichen teils unter original Einkaufspreisen zu haben sind”, so Wolf-
gang Scherer.
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WUNSCHTERMIN!

REDUZIERT

ONLINE-WERBUNG UND VIDEOCLIPS

Die Online-Présenz ist durch gezielte Werbemaf3nahmen auf verschiedenen Plattformen be-
schleunigt worden. Facebook, Instagram und Google Ads wurden dabei genutzt, wéhrend
auf Youtube Videos versffentlicht wurden, um ein breites Publikum anzusprechen. Kreative
Anzeigen und strategische Platzierungen sorgten fir eine optimale Sichtbarkeit sowohl in
den sozialen Medien als auch in den Suchergebnissen.

STANDORTSCHLIESSUNGEN UND KONZENTRATION

Durch eine bewusst geplante vorzeitige Beendigung der RGdumungsverkéufe in Bad Neuen-
ahr und Sankt Augustin wurden alle noch 19 verbliebenen Kiichen aus beiden Standorten
nach Linz verbracht. Dies erméglichte zum Endspurt einen konzentrierten Abverkauf an
einem zentralen Standort.

ZUSAMMENFASSUNG UND ERGEBNIS

,Ich bin sehr froh, dass bis auf drei verbliebene Kiichen restlos
alles abverkauft werden konnte. Selbst unsere bevorrateten Lager-
waren konnten wir verduf3ern. Damit habe ich ehrlich gesagt nicht un-
bedingt gerechnet. Der reibungslose Abverkauf war nur durch
das Engagement und die professionelle Organisation von Herrn
Chaar und seinem Team méglich. Mein Sohn und ich sind mit dem
Ergebnis mehr als zufrieden”, so Wolfgang Scherer abschlieBend.

Kichen-Rdumungsverkéufe stellen in jeder Situation — sei es bei ei-
nem Umbau, einer Geschéftsaufgabe oder einer Erweiterung — eine
besondere und komplexe Herausforderung dar, die sorgféltig und
professionell geplant werden muss. Mit fundiertem Fachwissen,
organisatorischem Geschick und maBgeschneiderten L6-
sungen sind wir der richtige Ansprechpartner.

Rufen Sie uns gerne unter der Hotline an:
02431 /977485-0

Uber 30 Jahre Mébel-Fachkompetenz

ganzheitliche Beratung  Personalvermitilung  gezielte WerbemafBnahmen

Vereinbaren Sie |hren Beratungstermin unter der Hotline:

02431 /97 7485-0

Mehr unter: www.chaar-gmbh.de




