UNTERNEHMENSBERATUNG m
Aktionen fiir den Einzelhandel

,Eine sehr schwere, aber
die beste Entscheidung!”

DAS EINRICHTUNGSHAUS SUMMA IN WIEN
HAT FUR IMMER SEINE TUREN GESCHLOSSEN!

Gemeinsam mit Leidenschaft und Entschlossenheit — Martin Schuhbeck teilt seine inspirierende
Rédumungsverkaufs-Erfolgsstory mit geschdtzten Mitstreitern aus der Mébelbranche, die durch

die tatkréftige Unterstitzung der Chaar Unternehmensberatung méglich wurde.
Martin Schuhbeck

Liebe Kolleginnen und Kollegen der M6belbranche sowie
langjcdhrige Weggefdhrten!

Mit Wehmut, aber auch voller Stolz wende ich mich heute an euch, um iber die erfolgrei-
che Abwicklung unseres Rdumungsverkaufs zu berichten. Seit beinahe 45 Jahren waren
wir eine Institution im M&belhandel und haben uns einen Namen durch unser individuel-
les und exklusives Angebot an hochwertigen Markenmébeln sowie unseren erstklassigen
Service gemacht. Unsere Prioritéten lagen stets darin, unseren Kunden ein einzigartiges
Wohnerlebnis zu bieten, geprégt von Qualitét, Innovation und Kundenzufriedenheit.
3 ). | Trotz unserer langjéhrigen Erfolgsgeschichte mussten wir uns jedoch den veréinderten
E“O\S‘s\;e\\ | ' Marktbedingungen der letzten Jahre stellen und erkennen, dass es zunehmend schwie-
O‘L‘:;fu LEE! | ' riger wurde, unsere Position zu halten. Aus persdnlichen Griinden traf ich daher die Ent-
scheidung, den Mé&belhandel in Wien zu schlieflen und einen RGumungsverkauf
wegen Geschéftsaufgabe durchzufihren.

Auf Empfehlung unseres Verbandes haben wir uns an die Chaar Unternehmensberatung gewandt, die in den letzten Jahrzehnten eine Vielzahl von
Kollegen bei deren Geschéftsaufgaben begleitet hat. In einem Erstbesuch wurde der gesamte Warenbestand begutachtet. AnschlieBend haben
wir ein umfassendes Konzept mit einer Umsatz- und Absatzprognose erhalten, das die Grundlage unseres gesamten Handelns darstellte.
Herr Chaar und sein Team haben mit ihrer Erfahrung und ihrem Fachwissen effektive Strategien fiir unseren RGumungsverkauf entwickelt.
Die Werbemittel mit den an die jeweiligen Situationen angepassten Rabattaussagen sorgten dafir, dass unser RGumungsverkauf durch-
gehend stark frequentiert war.

Das Chaar-Team war ein unschétzbarer Partner fir uns. Es wurden strategische Entscheidungen getroffen, die praktische
Abwicklung vor Ort sowie die Kommunikation mit Kunden und Partnern war zielfihrend. Ein wesentlicher Faktor fir
unseren Erfolg waren die vermittelten Verkaufsprofis, die unser eigenes Team effektiv unterstiitzten und maBgeblich zum Erreichen
unserer Ziele beitrugen.

Besonders beeindruckend war die herausragende Leistung von Gerhard Bauer, der uns als verantwortlicher Projektleiter vor
Ort wéhrend des gesamten Rdumungsverkaufs kompetent begleitet und unterstiitzt hat. Durch seine jahrzehntelange Erfahrung bei
Geschéftsaufgaben im Mbelhandel stand er uns mit Rat und Tat zur Seite und war zudem eine immense Motivationsquelle
fir das gesamte Team.

Gerhard Baver

An dieser Stelle méchte ich auch meiner gesamten Mannschaft meinen herzlichen Dank aussprechen. Euer Einsatz hat uns in
diesen herausfordernden Zeiten enorm geholfen.

7 Die Bieter-Aktion, die die Chaar Unternehmensberatung als finalen Héhepunkt unseres

. = Raumungsverkaufs organisiert und durchgefihrt hat, verdient besondere Anerkennung. Mit

= Lol N dieser Aktion konnten wir noch vorhandene Warenbestédnde zum Abschluss der Réumung zu
greiche

q Werbung richtig guten Kalkulationen verguBBern. Mit einem derartigen Umsatz- und Abverkaufser-

1 ‘ |  gebnis hatte ich wirklich nicht gerechnet. Wir konnten nahezu den gesamten Warenbestand

/‘ komplett absetzen.

Die Chaar Unternehmensberatung hat unsere Firmenphilosophie auf beeindruckende Weise in
unserer Werbestrategie zum Ausdruck gebracht. Die Botschaft an unsere Partner und Kunden
war klar und berzeugend. Die Professionalitét und Féhigkeit, sich den komplexen geschéftli-
chen Herausforderungen anzupassen, haben den Ubergang so reibungslos wie méglich gemacht.

Das kompetente Marketing-Team besitzt das erforderliche Fachwissen und die Erfahrung, um Unternehmen in éhnlichen Situationen effektiv und
zielgerichtet zu unterstitzen. Sollten Sie jemals vor der Herausforderung stehen, eine Geschéftsaufgabe oder einen &hnlichen Prozess zu planen,
kann ich Ihnen die Chaar Unternehmensberatung uneingeschrénkt empfehlen.

AbschlieBend méchte ich mich bei allen Kollegen fiir die langjéhrige Unterstitzung bedanken. Es war uns eine Ehre, Teil der M&belbranche
zu sein und mit vielen von euch zusammengearbeitet zu haben. Auch wenn Summa Mébel nun seine Tiren schlieft, bleiben unsere gemeinsamen
Erfahrungen und Beziehungen unvergesslich.

Mm Sehihbeck

Ever Martin Schuhbeck
Geschdftsleitung SUMMA-Mé&bel in Wien

Vereinbaren Sie |hren Beratungstermin unter der Hotline:

02431 /977485-0

Mehr unter: www.chaar-gmbh.de




